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Neden Dis Ticaret
Yapmaliyiz?

Guniumiuzde firmalaricin dis ticaret, sadece buylime ve karlilik
acisindan degil, ayni zamanda rekabet glicinu artirmak ve
surdurulebilirlik saglamak acisindan da buylk 6nem tasiyor.
Klresellesen diinyada sadece yerel pazarlara bagimli kalmak,
firmalarin gelisimini sinirlandirabilir. Ihracat ve ithalat yaparak
uluslararasi pazarlara acilmak, isletmelerin uzun vadede daha guclu ve
rekabetci hale gelmesini saglar.

Bu yazida, firmalarin neden dis ticarete yonelmesi gerektigini, ihracat
yapmanin sundugu avantajlari ve kuresel pazarda yer almanin getirdigi
firsatlar ele alacagiz.
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Neden Dis Ticaret Yapmahiyiz?

1. Dis Pazarlara Acilmak Neden Onemli?

Firmalarin dis ticarete yonelmesinin en onemli nedenlerinden biri, i¢
pazarlarin sinirli olmasi ve dis pazarlarda daha buyuk firsatlarin
bulunmasidir. Turkiye gibi gelismekte olan ulkelerde, i¢ pazar kosullari
zaman zaman durgunlasabilir ve rekabet yogunlugu artabilir.

Firmalarin dis ticarete yonelme nedenleri:

Ic pazardaki bliyiime potansiyelinin sinirli olmasi ve durgunluk
donemleri

2 Yurtici piyasalarda artan rekabet ve diisiik kar marijlari

4 Yerli firmalarin uluslararasi pazarlarda daha biiyiik ve istikrarli
musteri kitlelerine ulasma istegi

Kiresel bir marka olma ve prestij kazanma hedefi

Ihracat yaparak, doviz kazanci ile finansal istikrar saglama firsat

Ihracat yaparak yalnizca karliligr artirmakla kalmaz, ayni zamanda
sirketinizin surdurulebilir biylmesini ve uzun vadeli basarisini garanti
altina alabilirsiniz.

2. lhracat Yapmanin Firmalara Sagladig 7 Biiyiik Avantaj

| lhracat, bir firmanin isleyisini ve
vizyonunu koklu bir sekilde degistiren
— biradimdir. Bir firma, ihracat

B yaptiginda daha sistemli, daha kaliteli
ve daha rekabetci bir yapiya kavusur.
Iste, ihracat yapmanin firmalar icin
sundugu en bluyuk avantajlar:

B8 2.1. Pazar Payinizi Artirin ve
Karliliginizi Yiikseltin
e Yalnizca Turkiye pazarina bagimli
kalmadan, kuresel musterilere
ulasarak satis hacminizi
artirabilirsiniz.
e Yeni pazarlara girerek, kar marjinizi
yukseltebilir ve gelir cesitliliginizi
artirabilirsiniz,
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2.2. Marka Bilinirligi ve Guvenilirliginizi Artirin
e Uluslararasi pazarlara acilan markalar, daha fazla guvenilirlik ve
prestij kazanir.
e Bir markanin yurtdisinda bilinir olmasi, i¢ pazarda da daha fazla
itibar kazanmasini saglar.

2.3. Uretim Kalitenizi ve Verimliliginizi Artirin
e Uluslararasi rekabet ortaminda yer almak, firmanizin kalite
standartlarini yukseltmesini gerektirir.
e Dahadusuk fire orani, daha iyi Uretim planlamasi ve daha kaliteli
urunler tGretme zorunlulugu, firmanizin genel yapisini iyilestirir.

2.4. Daha Gl Bir Finansal Yapiya Sahip Olun
e |hracat yapan firmalar, banka kredileri ve tesvik programlarindan
daha kolay yararlanir.
e Doviz kazanci ile yerel ekonomik dalgalanmalara karsi daha
dayanikli bir yapiya kavusabilirsiniz.

2.5. Rekabet Avantajinizi Gli¢lendirin
e Uluslararasi pazarda faaliyet gosteren firmalar, daha genis bir
musteri portfoylne sahip olduklariicin rekabet avantaji elde
ederler.
e Kuresel piyasalarda rekabet edebilmek icin gelismis bir
operasyonel yapi ve stratejik yonetim anlayisi gereklidir.

2.6. Uluslararasi is Birlikleri ve Yeni Firsatlar Yaratin
e |hracat yaparak yurtdisindaki distribUtorler, bayiler ve is ortaklari
ile kalici is birlikleri olusturabilirsiniz.
e Farkli pazarlarda faaliyet gosteren firmalar, yeni yatinnmcilarin
ilgisini ceker ve uzun vadede blyume firsatlarn yakalar.

2.7. Turkiye Ekonomisine Katkida Bulunun ve Daha Fazla Destekten

Yararlanin
e ihracat yapmak, Gilkemize doviz kazandirdigr icin devlet tarafindan

tesvik edilen bir faaliyettir.
e Ticaret Bakanligi, KOSGEB, Eximbank gibi kurumlar ihracatcilara

hibe ve tesvik programlari sunmaktadir.
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3. Ihracata Baslamadan Once Yapilmasi Gerekenler

lhracata baslamak, dogru bir planlama ve stratejik bir yaklasim
gerektirir. Hazirlik asamasini eksiksiz tamamlamadan yurtdisina
acilmak, beklenmedik zorluklarla karsilasmaniza neden olabilir.

ihracata baslamadan 6nce su adimlari atmalisiniz:

Uriinlerinizin hedef pazar icin uygun olup olmadigini analiz edin.

Hedef pazar arastirmasi yaparak, urlnlerinize en uygun ulkeleri
belirleyin.

Yurtdisinda satis yaparken gecerli olan yasal duzenlemeleri ve
gumruk prosedurlerini 6grenin.

Uretim kapasitenizi artirabilecek kaynaklara ve finansal glice sahip
oldugunuzdan emin olun.

Marka bilinirliginizi ve kurumsal kimliginizi gliclendirin.
Bu asamalari dogru sekilde tamamlamak, ihracata baslama siirecinizi
daha verimli ve basarili hale getirecektir.

Dis Ticaret Yapmak Sirketlerin Biiyiimesi icin Vazgecilmezdir

Ihracat yaparak firmanizi kiiresel bir marka haline getirebilir, pazar
payinizi artirabilir ve uzun vadeli basari elde edebilirsiniz.

Dis pazarlara acilmak, firmanizin kalite standartlarini yukseltmesine
ve daha guclu bir finansal yapi olusturmasina yardimci olur.

lhracata baslamadan 6nce dogru planlama yapmak, riskleri en aza
indirir ve basari sansinizi artirir.,

Eger siz de firmanizi buyutmek ve uluslararasi pazarlarda yer almak
istiyorsaniz, dis ticaret sureclerine buginden baslamalisiniz!

ATIC ile ABD’ye ihracatta Avantaj Kazanin!

Turkiye’den ABD’ye ihracat yapmak isteyen firmalar icin ATIC, gucli bir
cozim ortagidir. ABD pazarina giris siirecinde, firmalara hem stratejik
hem de operasyonel destek saglayarak ihracat sureclerini
kolaylastiriyoruz.
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